
茨城県内に事業所を有する中小企業･小規模事業者
※取引先との価格交渉で迷われている方
※どうすれば価格の値上げをしてもらえるかお悩みの方

①国の指針について
②価格転嫁に準備しておくとよいツール
③価格交渉のポイント・役に立つテクニック
④原価の把握方法・データの収集方法

令和6年7月22日(月)

内 容

開催方法

■主催／茨城県よろず支援拠点
〒310-0801 茨城県水戸市桜川2-2-35 茨城県産業会館９階
TEL 029-224-5339 FAX 029-227-2586   Mail yorozu@iis-net.or.jp HP https://ibaraki-yorozu.go.jp/

対 象 者

自社の収益改善、雇用の確保、賃上げのために価格を見直し、円滑な
価格転嫁を行うための準備方法と価格交渉のポイント等を説明します。

日 時

【講師】
茨城県よろず支援拠点
コーディネーター

福永 一哉

【講師】
お片付けてる
代表取締役

國生輝枝

オンライン開催
※オンライン開催の招待メール（URL）を前日までにお送りいたします。

申込締切日

参加費無料

【講師】
(株)クラウドファンディングデザイン
代表取締役

渡邊ゆりか氏

大手メーカーで新製品の設計・開発、
事業化、工場経営業務に従事。ベン
チャー企業経営、県内中小企業の経
営、JV経営、海外生産会社立上げの
経験有り。経験を活かした経営改善
等の支援実績多数

〜価格の見直しは収益改善や雇用・賃上げのための有効な手段〜

『売上・従業員を守る価格交渉のポイント』

令和6年7月25日(木) 14：00 ～ 15：30

申込方法

茨城県よろず支援拠点申込フォーム
もしくは右記QRコードよりお申込みください。

mailto:yorozu@iis-net.or.jp
https://ibaraki-yorozu.go.jp/%e3%83%9b%e3%83%bc%e3%83%a0%e3%83%9a%e3%83%bc%e3%82%b8%e3%82%a2%e3%83%89%e3%83%ac%e3%82%b9%ef%bc%88%ef%bd%95%ef%bd%92%ef%bd%8c%ef%bc%89%e5%a4%89%e6%9b%b4%e3%81%ae%e3%81%8a%e7%9f%a5%e3%82%89%e3%81%9b/
https://forms.gle/4iE4Re6ZEeoHfrmH6
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